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[Wirtschaft & Politik ]

Mikrokosmos und Megak

Der Markt Baracholka in Almaty ist der gro3te Markt in Zentralasien

Samstagmorgen auf der Stra3e
Severnoje Kolzo im Norden
Almatys, Richtung Flughafen. B2
Busse und Autos dréangen sich in *
einem einzigen Stau auf beiden
Fahrspuren aneinander vorbei.
Dazwischen laufen, oft lebens-
gefahrlich nah an den Autos,
Manner mit gro3en Paketen
unter dem Arm oder hinter sich
herschleifend, Frauen mit blauen
Thermoskanistern auf Radern
oder Kinderwagen, die mit Obst,
Fladenbroten und Getranken
beladen sind.

Der Lirm ist ohrenbetiubend — Auto-
hupen, fliegende Hindler, die ihre
Ware anpreisen, Parkplatzwichter,
die schreiend und pfeifend Autos in
kleinste Parkliicken dirigieren. Uber
dem Spektakel hingt eine zihe Staub-
schicht. Am Horizont zeichnen sich die
Berge ab. Doch niemand hat auch nur
ein Auge dafiir.

Auf der Baracholka, dem gréfiten
Basar von Almaty, ist am Samstag der
Teufel los. Jetzt kommen die Kunden,
die in der Woche arbeiten miissen und
nur am Wochenende Zeit haben, um
einzukaufen. Zeit braucht man auch
unbedingt auf der Baracholka, denn
mit einem ,normalen“ Basar, wie es ihn
in fastjedem Stadtteil Almatys gibt, hat
die Baracholka nichts gemein. Auch
nichts mit einem ,Flohmarkt“ deut-
scher Couleur, wie der Name wortlich
iibersetzt heif3t.

Auf einem Gebiet von 22 Hektar
reihen sich noérdlich des Ryskulow-
Prospekts insgesamt 25 verschiedene
Basare aneinander, Einzelhandels- und
Grofimirkte bunt gemischt. Das Ange-
bot ist das umfangreichste in Almaty
auf einem Fleck, auf der Baracholka
bekommt man alles: Sport-, Frei-
zeit- und Businesskleidung, Schuhe,
Geschirr und Porzellan, Hochzeits-
kleider, Werkzeuge, Haushaltstechnik
wie Waschmaschinen, Staubsauger,
Biigeleisen, Kaffeemaschinen, Fernse-
her, Hi-Fi-Anlagen, Telefone, Compu-
tertechnik, Stoffe, Teppiche, Mobel, Etwa 60.000 Menschen sind auf den 25 verschiedenen Markten der
Spielzeug, Fahrrider, Autoersatzteile, ~Baracholka beschiftigt. Damit ist der Markt ein bedeutender Wirtschafts-
Lebensmittel aller Art. Wer irgendet-  faktor der Metropole Almaty.
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was Spezielles sucht in Almaty, geht auf
die Baracholka. Hier bleibt kaum ein
Wunsch unerfiillt.

17.000 Handler mit Lizenz

Laut Steuerbehorde der Stadt Almaty
haben auf der Baracholka insgesamt
rund 17.000 Handler eine Lizenz zum
Verkaufen ihrer Ware. Hinzu kommen
jedoch noch die Verkidufer und Ver-
kiuferinnen — zwischen zwei und vier
arbeiten in den einzelnen ,Geschiften®
-, aulerdem die fliegenden Hindler,
Gepicktrager, Parkplatzwichter, Taxi-
und Lastwagenfahrer. Insgesamt, so
inoffizielle Schitzungen, bietet die
Baracholka Arbeitsplitze fir rund
50.000 bis 60.000 Menschen, etwa
viermal so viel Menschen wie offiziell
registriert.

,Aus diesem Grund®, so Aueskhan
Abdrachimow, stellvertretender Bur-
germeister des Zhetisusky-Rayons,
auf dessen Territorium die Baracholka
liegt, ,denkt derzeit niemand ernsthaft
daran, die Baracholka zu schlieffen oder
umzuquartieren.”

BereitsseitzweiJahrenhaltensichdie
Geritichte unter Hindlern und Kunden,
dass die Baracholka aus Almaty ver-
bannt oder gar geschlossen werden soll.
,Da ist nichts dran, so Abdrachimow,
ygerade jetzt in der Krise konnen wir
uns das gar nichtleisten.”

Die Geriichte waren wohl entstan-
den, so ein Sprecher des Departments
fir Industrie und Unternehmertum
der Stadt Almaty, als bekannt wurde,
dass der Besitzer des Marktes ,Barys®,
einem der grofiten auf der Baracholka,
auch in Semipalatinsk ein Grundstiick
erworben hatte. Denkbar wire es des-
halb eher, dass auch in Semipalatinsk
ein Markt aufgebaut werden solle.

Fiir die Baracholka sei wahrschein-
licher, so Biirgermeister Abdrachimow,
dass aufdem Territorium mehrere neue
Kaufhéduser gebaut wiirden und die
Hindler nach und nach dorthin umzie-
hen missten. ,Adem” ist eines dieser
yzivilisierten Handelszentren®, wie die
Hindler selbst sagen. Hier ist jegliche
Orient-Atmosphire verschwunden, in
drei Kaufhaus-Hallen auf jeweils drei
Etagen ist die Verkaufsfliche unter
Neonréhren in Liden eingeteilt, nur
wenige Quadratmeter fir Bekleidung
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oder Sportartikel, eine halbe Etage fir
Mébel oder Teppiche.

AuchderInhaber des Marktes , Bais-
sat”, spezialisiert auf Haushaltstechnik,
Kleidung und Teppiche, plante bereits,
ein solches Kaufhaus zu bauen und die
Strafenhdndlerumzuquartieren, so die
Direktorin des Basars, Rasia Bekzhan.
y,Doch die Umsitze sind seit letztem
Jahr so weit zuriickgegangen, dass das
Projektfirzwei, dreiJahreaufEis gelegt
werden musste”, so Bekzhan.

Die Krise macht sich auch auf der
Baracholka bemerkbar. In diesem Jahr
wiirden die Hindler ihre Geschifte
schneller wieder aufgeben, so Bekzhan.
Dennoch existiere eine Warteliste fiir
Nachriicker,zweibisdreiMonate miisse
man warten, bis ein Ladengeschift frei
werde. Und schlie8lich habe die Krise
auch ihre gute Seite, so die Direktorin.
Mehr Menschen wiirden auf der Bara-
cholka einkaufen, ,denn hier kosten die
Waren nur halb so viel oder gar nur ein
Viertel wie in normalen Geschiften in
der Stadt.”

Rund 1.500 Hindler beherbergt der
Basar ,Baissat®, etwa 300 Dollar muss
jeder Handler pro Monat fiir Miete
und Dienstleistungen wie Stromver-
sorgung, Wachschutz oder Brand-

Kasachstan EiZ&

schutzmafinahmen zahlen. Wie viel die
einzelnen Hindler oder der gesamte
Markt umsetzen, dariiber mochte
Bekzhan nichts sagen.

Fir Rekonstruktionen oder falls es
zum Umzug kommen wiirde, so Elvira
Kadyrbajewa,dieinder Administration
des Marktes ,Zhenys” arbeitet, miiss-
ten die Handler jedoch selbst bezahlen,
yaber sie erhalten giinstige Rabatte.
»Zhenys ist mit rund 200 Handlern
einer der kleinsten Basare auf der Bara-
cholka und spezialisiert auf Geschirr,
Porzellan und Haushaltskleingerite.

Container als Laden

Die meisten Hindler hier haben, wie
auch auf den anderen Mirkten der
Baracholka, einen 20-Tonnen-Stan-
dard-Container zum Laden umge-
baut. Stolz zeigt Kadyrbajewa einige
der renovierten Verkaufsstinde: Hier
sind keine rohen Metallwinde mehr zu
sehen, sie sind mit Plastik verkleidet, auf
dem Boden liegt Linoleum. ,Rund 200
Dollar kostet so eine Renovierung.”

Ob renoviert oder nicht, das Prin-
zip auf den einzelnen Mirkten der
Baracholka ist stets das gleiche. Die
Container stehen aneinandergereiht in
schier endlos scheinenden Ladengas-
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sen, jeweils eine offene Lingsseite ist
Schaufenster, Eingang und Ladentisch
ineinem - sowiebeiSofia, einerjungen,
hochgewachsenen Russin, die in einem
Laden auf dem Kulager-Markt neben
Trainingsanziigen aus Ballonseide und
Bettwidsche Regenschirme verkauft.
,Die besseren Schirme kommen aus
Japan, die nicht so guten aus China®
sagt sie, wihrend sie zwei Kundinnen
gleichzeitig ,halbautomatische® oder
ymit Hand zu bedienende” Knirpse
vorfiihrt, aufspannt, zusammenklappt
und nach anderen Farben sucht.

Die Container sind alle nach dem

gleichen Prinzip aufgeteilt. In der vor-
deren Hilfte wird die Ware ausgestellt,
derhintere Teildientals Lager, Buchhal-
tung und Pausenraum. Manchmal gibt
es sogar noch eine zweite Container-
Etage, um den Lagerraum zu vergro-
Bern. Sofia ist lediglich die Verkauferin
im Schirmgeschift, ihre Chefin kommt
nur selten vorbei. Doch ihre Anweisun-
gen befolgt Sofia strikt. ,Rabatt gibt es
nur auf Auslaufmodelle, maximal zehn,
15 Prozent.”

Auch bei Viktoria, die auf dem
,Akzhar“-Basar, einem der Grof3-
markte, Schuhe verkauft, ist die Besit-
zerin des Ladens unsichtbar - aber
allgegenwirtig. ,Meine Chefin mochte
nicht, dass ich irgendetwas erzihle®,
sagt Viktoria, ,obwohl wir ein ehrliches
Geschift betreiben.“ Die Bereitschaft

unter den Ladenbetreibern, Fremden
von Umsitzen und Verkaufsstrategien
oder auch nur den Bezugsquellen der
Waren zu erzihlen, ist duflerst gering.
»Die Leute haben Angst®, gibt Vik-
toria zu, ,warum, wissen sie selbst
nicht.“ Die Schuhverkiuferin kommt
schlie8lich aber doch ins Erzihlen. ,Zu
uns kommen Schuhhindler aus ganz
Kasachstan und sogar aus Russland,
aus Omsk, Swerdlowsk, Astrachan oder
Orenburg, um sich mit Waren einzude-
cken.” Viktorias Chefin ist diejenige,
die die Ware heranholt. ,Ein-, zweimal
im Frithjahr, ebenso oft im Sommer

und im Herbst fliegt sie nach Peking
und bringt von dort im Reisegepick
hunderte Paar von Schuhen mit.” Nur
die reicheren Hindler konnten sich
leistenzu fliegen. Das Gros, so Viktoria,
fahre per Bahn oder Bus nach Urumgqi
und kaufe dort ein. ,Dort ist die Ware
aber auch schlechter!“

Kirgisistan noch billiger als
China

»,Rund 50 Prozent aller Waren auf der
Baracholka kommen aus China“ so
Batyrbek Bizhanow von der Steuerbe-
horde der Stadt, ,etwa 25 Prozent aus
der Tiirkei, der Rest etwa zu gleichen
Teilen aus den Vereinigten Arabischen
Emiraten, Italien, Tschechien, Polen,
Japan, Deutschland - je nach Ware.”
Grundsitzlich gelte die europiische,

tiirkische oder siidostasiatische Ware
als teurer, aber quantitativ besser,
danach komme die chinesische Fabrik-
ware. In so manchem Laden findet sich
gleich neben dem europiischen oder
japanischen Original die chinesische
Filschung. Die Hindler sehen es gelas-
sen — und verkaufen beides.

AnDPrisenzzugelegthabe in derletz-
ten Zeit Ware aus Kirgisistan, vor allem
Stoffe und Kleidung wiirden aus der
Nachbarrepublik noch billiger impor-
tiert als aus China, so Bizhanow. Auch
Viktoria, die Schuhverkiuferin vom
Basar ,Akzhar®, bestitigt das. ,Die Kir-
gisen kaufen die Stoffe billig in China
einund nahen dann selbst.“

Aufdem Markt selbst sind die Kirgi-
sen mit 15 Prozent die stirkste Gruppe
hinter den Chinesen, die rund 30 Pro-
zent der Handler stellen. Daneben sind
viele Pakistaner und Karakalpaken aus
Usbekistan als Hiandler registriert. Ver-
kauft wird die Ware dagegen meist von
Russen oder Kasachen. ,Wir haben hier
Arzte, Universititsprofessoren, Lehrer,
Kiinstler®, so Viktoria.

SieselbsthatfritheralsNiherin gear-
beitet. Die Mutter von drei Kindern
verkaufte auf der Baracholka zuerst Eis,
dann Brillen, und jetzt eben Schuhe.
»Nach der Unabhingigkeit gab es keine
andere Arbeit, deshalb haben sie ange-
fangen, hier auf der Baracholka zu han-
deln und das Geschift gelernt.”

Seit dem Beginn der 90er Jahre, als
sie aus der reinen Not heraus entstand,
ist die Baracholka jedes Jahr um ein
paar Mirkte gewachsen. Mittlerweile
werden hier laut Steuerbehorde der
Stadt Almaty rund 80 Prozent des Han-
delsumsatzes der derzeit insgesamt
rund 50 Mirkte Almatys erarbeitet,
offiziell rund vier Milliarden Tenge pro
Jahr (ca. 20 Millionen Euro). Im Jahr
2008 wechselten allein auf der Bara-
cholka offiziell Waren im Wert von
rund 290 Milliarden Tenge, ca. 1,45
Milliarden Euro, ihren Besitzer, die
Stadt Almaty nahm dadurch rund 1,4
Milliarden Tenge an Steuern ein.

Der Mikrokosmos Baracholka ist
fir Almaty damit ein ganz wesentlicher
Wirtschaftsfaktor. Es gilt als sicher,
dass die wahren Umsitze noch um ein
Erhebliches hoher liegen. Viktoria,
die Schuhverkiuferin, mochte ihren
Arbeitsplatz auf der Baracholka noch
aus einem anderen Grund mit keinem
anderen tauschen ,Hier kann ich mich
darauf verlassen, dass ich am Ende des
Monats mein Geld bekomme.” Wie
erfolgreich das Geschift laufe, hinge
nur von einem selber ab. ,In keiner
Fabrik, in keinem Laden im Stadtzent-
rum habe ich diese Sicherheit.”

Edda Schlager
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